MOTO

PERSPECTIVES
PROFESSIONNELLES

= acces a la vie active

» poursuite d'études en TFP
(Titre a Finalité Professionnelle)
ou Licence Pro du domaine
commercial en Licence LMD, en
Ecole supérieure de commerce
ou de gestion ou en Ecole

spécialisée

BREVET DE TECHNICIEN SUPERIEUR

MANAGEMENT COMMERCIAL
OPERATIONNEL

LES + DE LA FORMATION
= Mises en situation réelles
= dossiers professionnels

» études de cas concrets

1 année : statut scolaire
2° année : statut apprentissage

Aprés un Bac d'enseignement général,

un Bac STMG ou un Bac Pro Métiers du commerce
et de la vente et suivant les prérequis légaux

de la formation

2ans
T année : 8 semaines de stage en entreprise
2°année ;1 semaine en entreprise/l semaine au CFA

35 heures de cours hebdomadaires

Enseignement général : 7 heures
Culture générale et expression, langue vivante | et ||

GARAC

3, boulevard Gallieni BP 30004

La formation m'a permis de découvrir tous les
meétiers présents au sein d'une concession. Avec
'apprentissage, j'ai pu acquérir les savoir-faire

commerciaux indispensables.

Marceau

77

Enseignement technique et professionnel :

28 heures

Culture économigue et managériale, relation client,
vente conseil, manager une équipe commerciale,
culture économique, juridique et managériale,
développement de la relation client et vente-conseil,
animation et dynamisation de l'offre commmerciale,
gestion opérationnelle

Application automobile (technologie automobile,
environnement économique, juridique et
sociologigue du marché de l'automobile)

Contréle en cours de formation et épreuves
ponctuelles

Pour plus d'informations,
Voir notre site internet

95102 ARGENTEUIL CEDEX

Tél.: 0134 34 37 41

www.garac.com



